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36 zrealizowanych edycji 

1000 absolwentów programu 

Najbardziej intensywny 
program na rynku 

100% zadowolonych 
uczestników 

 





Dlaczego  

to robimy? 



Rozgrzewka – wyjaśnij hasła 

•  Lean Startup 

•  MVP 

•  VC 

•  Customer Development 

•  Startup 

•  Pivot 

•  4F 



Pasja, energia, zaangażowanie 



„Mordor na Domaniewskiej” 



Entrepreneurship is hard, but it is still 
safer job then so many other 
professions that are going to 
disappear. 
	

Eric Ries 



Wymówki 



Nie mam czasu: praca, zdobywanie doświadczenia 



Brak zespołu 



Nie mam pieniędzy 



Bryndza na rynku 



Nie potrafię 



Ale ja nie mam pomysłu na biznes! 



Super Hipsterski Autorski 
pomysł czy inspiracja? 







BE A STARTUP DJ 



Airbnb 





Rewelacyjny marketing 



GOTOWANIE 

PARKOWANIE 

Airbnb 



Airbnb 

ŁÓDKI 

PRZESTRZEŃ 



Airbnb 

SUKIENKI 

OPIEKUN 
DLA PSA 



Tinder 



Tinderyzacja 
Praca 
Jobr 

Moda 
blynk 

Handel 
bzar 



Tinderyzacja 
Porządkowanie zdjęć 

Flic 

Mieszkania 
Flip 



Tinderyzacja 
Wybierz sobie pupila 

Barkbuddy 



Spotify 



Spotify 

KSIĄŻKI 



Spotify 
KINO 

OBIEKTY 
SPORTOWE 



Uber 



Usługi  
Sprzątające 

Pozamiatane.pl 

Pranie 
washio 

Masaż 
soothe Uberyzacja 



Nimbl 
Bankomat 

Postmates 
Kurier miejski 

Uberyzacja 









AngelList 



Masz pomysł na biznes i zakładasz, że: 

- klienci polubią Twój produkt 

-  klienci kupią Twój produkt 
- odniesiesz sukces i zarobisz pieniądze 



Pracujesz nad produktem: 

- poświęcasz swój czas i energię 

- inwestujesz swoje pieniądze 
- chcesz zaspokoić potrzeby swoich 
klientów i rozwiązać ich problemy 



WYPUSZCZASZ 
PRODUKT NA 

RYNEK 









Czemu nikt nie jest 
zainteresowany 

naszym 
produktem? 

 

 



BŁĘDY 

STARTUPÓW 



Zoom.me – czy każdy startup tak może? 



Nie chcę Twojego produktu 



Poddaję się 





Get out of the building 



WERYFIKACJA 

POMYSŁU 

 

Wywiady z klientami 



 ZASADY: 
 

1. Nie mów klientowi od razu o 
produkcie (słuchaj, ucz się) 
2. Koncentruj się na przeszłości i 
teraźniejszości. Nie pytaj o przyszłość: 
Czy kupiłbyś? Gdybyś.....? 



 Skrypt rozmowy: 
 

1. Opowiedz mi o ostatniej sytuacji.... 
2. Czy było to trudne? 
3. Dlaczego to było trudne? 
4. Jak sobie z tym radzisz obecnie? 
5. Czemu nie jest to dobre rozwiązanie? 
 

OBSERWUJ EMOCJE 



 Skrypt rozmowy: 
 

6. Jak często masz ten problem? 
7. Ile wydajesz aby go rozwiązać? 
8. Gdzie szukasz o tym informacji? Jeśli 
w Internecie to jakie słowa kluczowe 
podajesz? 



No to robimy „startupa” 



Eric Ries 
Lean Startup  



CZYM JEST MVP? 

 
Minimum Viable Product 

Minimalnie Satysfakcjonujący Produkt 





 Kryteria MVP: 
1.  Użytkownicy zdecydują 

się na zakup 
2.  Prostota! 

3.  Możesz dostarczyć ten 
produkt klientom 







Nie istnieje 
definicja 

złożoności MVP 



Czym może 
być MVP? 





Landing Page 



Android czy Iphone? 



MVP Concierge 



Platforma dziś 





Mouthwash 



tutlo 



tutlo 







BUILD 

MEASURE 

LEARN 



Paczkomaty? 
Forget about it! 

	
	
	
	



 
Prosta strona by 
przetestować założenia 
 
 
                  Zbierz Feedback 
 

 
Wyjaśnij sposób działania 
i testuj 
 
 
 



Ile czasu potrzebujesz by wystartować? 
 
 



BUILD 

MEASURE 

LEARN 



66% osób nie miało preferencji co 
opcji płatności. 
 
 
33% osób wybrało model 
subskrypcyjny   
 

Pojawia się okno zapisu 
 

Pierwsi klienci preferują 
Volvo&Volkswagen 
 
Pytania od użytkowników dotyczą 
kompatybilności oraz 
bezpieczeństwa 
 
Setki zapytań od dostawców sprzętu  
i dystrybutorów 
  



Daj się zauważyć 
 

„Kiedy uruchamiacie 
sprzedaż w Wielkiej 
Brytanii?” 
 
„Super pomysł” 
 
„Co jeśli nie mam 
samochodu?” 
 
„Bomba samochodowa?” 
 
„Super! Kiedy będzie 
realizowana wysyłka” 



BUILD 

MEASURE 

LEARN 



If you cannot 
fail, you 

cannot learn. 



Nie było do końca jasno 
komunikowane, że 
urządzenie musi być 
umieszczone w 
samochodzie 

Lepsza komunikacja 
kwestii technologicznych 
– np. brak potrzeby 
dorabiania kluczyka 



 
Jak przeprowadzić testy? 

 



 
Google Adwords 

Fake testing 
 



Facebook 
Fake testing 

 



 

Skróć czas 
pomiędzy zwrotami 

 





Finansowanie rozwoju 











Tomasz Jabłoński 

tomek@startupacademy.pl 

 

 

 


